
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

    
 

 

Individuell anpassbares Komplettsystem, das alle Bereiche im Autohaus nahtlos vernetzt.  
Investitionssichere Technologien auch als cloudbasierte Software-as-a-Service Lösung (SaaS). 
Einsetzbar in allen Unternehmenstrukturen und -größen. 

Ein Wechsel der sich lohnt!  
Wir machen Sie unabhängig! Komplette Anbindung an  
zahlreiche weitere Marken wie Opel, Ford, Nissan ... 

Quelle: Autohaus Mayrhörmann GmbH 

• Teilebestellungen an KIA Mobis übertragen 

• Anbindung an KIA SuperServiceMenü  
(Service und Reparaturpakete) 

• CVA (auch AQS) Kunden- Fahrzeug- und Rechnungsdaten 

• Anbindung an den Teilekatalog KIA MicroCat 

• Anbindung an KIA MIS 

• Servicemitteilungen versenden 

• KIA Verkäuferarbeitsplatz (VAP) 
 

KfzPilot® für Kia-Händler 
Die modernste, echte Windows-Lösung - 
verlässlich, anwenderfreundlich, skalierbar 

 KfzPilot® - die maßgeschneiderte Software für IHRE Geschäftsprozesse: 

 Optionale Erweiterungen: 
• Schadenskalkulation von DAT, 

AUDATEX, SCHWACKE 
• Elektronische Zeiterfassung, 

Werkstattplanung, ET Erfassung / 
Inventur  

• Diverse Katalogintegrationen ATRIS, 
TECDOC, CentroDigital, STAkis 4.0 etc. 
(weitere auf Anfrage) 

• Einbindung diverser Online 
Fahrzeugbörsen, z.B. mobile.de, 
AutoScout24, webmobil 24 uvm. 

• KfzPilot® Datenschnittstellen zu 
Fremdanbietern von CRM- oder 
Archivierungslösungen, wie Prof4Net 
CATCH, VEACT, dealerdesk, Carano 
Software Solution GmbH, docuvita, 
Starke-DMS, u.a.  

• Kundenspezifische Sonderentwicklungen 
+ Individualschnittstellen 
 
 

 
 

KfzPilot® @select2GO!®  
Die mobile DMS-Lösung  
Digital und papierlos. 

   CRM im Autohaus - Instrumente zur Kundenbindung: 
   Online Terminbuchung* 
   Mobile, markenübergreifende Direktannahme (Potentialanalyse*) 
   TAPI-Telefonie, SMS- und Mail Versand direkt aus KfzPilot® 
   OneTouchMarketing™, Marketingaktionen/-wiedervorlagen auf Knopfdruck 

      *optional, bei Einsatz von KfzPilot® @select2GO!®  
 
 

besserer Service 
                      aktiver Verkauf 
mehr Informationen 
                             genauere Kalkulation 
               höhere Kundenbindung 
kontrollierte Lagerkosten 

                            


